NUES TRA MISIUN

Ser una empresa lider, comprometida con las
necesidades de pequefnas y medianas empresas,
mediante la creacion de software de facil uso que
contribuya al desarrollo de sus negocios,
ofreciendo soluciones rentables y de alta calidad,
para seguir ampliando nuestra presencia en el
mercado de puntos de venta (POS).

NUESTRUS CLIENTES

La evolucion de nuestra empresa se ha basado en la
estrecha relacion que hemos establecido con nues-
tros clientes. Nos comprometemos a hacer de cada
caso una historia de éxito; esto ha generado confi-
anza y lealtad entre quienes nos prefieren.

Con mas de 10 anos en el mercado americano,
CAMALEON SERVICES es socio extratégico de mas de

700 empresas, desde Chile hasta Norte América.

LATIN BITES CAFE

Sin duda alguna, la mejor inversion que
hemos hecho. Cracias al terminal de
ventas CAMALEON, nuestros sistemas de
control de costos, ventas e inventario han
mejorado tremendamente.

Rita Castre

Gerente General

Q[,a-h Bires

n
1 LITH AMEERICAN CUISINE & CERMCHE BAR

MI RANCHO MEXICAN RESTAURANT
Cracias al punto de venta CAMALEON,
nuestros restaurantes mejoraron
notablemente, desde el entrenamiento
de personal hasta sus finanzas. Ademas,
su implantacion y manejo han sido
sumamente facil.

Daniel Lozano

Gerente General

Ml RANCHO

MEXIKAN RESTAURANT

BENEFICIOS DEI PUNTO DE VENTA
AUTOMATIZADO ‘CAMALEON POS’

Son muchos los beneficios que se obtienen de un
punto de venta automatizado:

¢ Permite llevar a cabo inventarios, de una manera agil y
exacta, mejora el servicio al cliente, ahorra tiempo,
controla mercancias, y da tranquilidad y confianza al
personal.

eSe integra al control de productos con codigo de
barras, agilizando procesos de inventario y
movimientos de articulos, con gran exactitud.

¢ La informacion esta siempre disponible de una manera
exacta, con lo cual se pueden tomar decisiones
basadas en hechos y no en suposiciones.

¢ Permite conocer las variables internas del
negocio, y la rentabilidad por producto y
establecimiento, pudiendo determinar, asi, cuales
articulos son obsoletos y cuales son los que mas
utilidades generan.

® Analiza el flujo de clientes en las cajas, permitiendo
definir los surtidos de mercancias y la disposicion de
personal, para aumentar la eficiencia de cajeros e
inventarios.

e Informa sobre los horarios-pico y horarios muertos,
para definir eficientemente las horas laborales y de
descanso del personal.

Estos son solo unos ejemplos de los beneficios,
pero CAMALEON es un sistema que se adapta a las
necesidades y exigencias de cada cliente,
convirtiéndolo en un socio poderoso para cualquier
negocio o empresa.

PUNTO DE VENTA

Permitanos ser parte
de sus éxitos futuros.
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PUNTO DE VENTA
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VISUALIZACION GRAFICA DE SU NEGOCIO
Adaptable a su negocio, y de facil uso Haga facilmente una réplica grifica de sunegocio que
A ~le permita identificar y manejar todos los recursos y |

| ‘ — areas con exactitud (mesas, estanterias, oficinas,
Obtenga sus reportes con exactitud en el —_
depositos, barras...).
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Maneje y controle su inventario, identifique
cudles son los productos mas vendidos,
detecte faltantes.
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Compras, ventas, inventarios, pedidos,
clientes, proveedores, rotacion de productos,
contabilidad, cuentas por pagar, cuentas por
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cobrar, cuentas bancarias, facturacion, horas H““ E
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Su informacién estara protegida en una base .u"“'

S, SUPERMERCADOS, ALMACENES, F.ABRICAS...

de datos confiable, dentro y fuera de su
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Permite intercomunicacion entre sus
computadores, impresoras y dispositivos

portatiles, dentro y fuera del establecmnento.
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Acceso remoto seguro.
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Por ‘SKU’ (cédigos de referencia), periodos,
promociones, tiendas, cajeros/meseros...

Le ayuda en la toma de decisiones y en el
control de su negocio porque le da
informacion confiable.

RESTAURANTES, BARES, ,DISTRIBL
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